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voir, d'une counfiscation opérée au détriment des particuliers par
leurs protecteurs naturels, d’une mainmise sur des biens que la
ioi couvre de son égide, implique un mépris profond du droit
public. 1l 0’y a pas dans cet empiétement une violation positive,
flagrante, impudente du statut réel, les mots n’ont plus de sens.

Louis WuaRrIN,

{La fin prochainement.) Professeur 4 Genéve.
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LES DEUX SENS DE LA VALEUR.

1.

Il est visible que 1’économie politique étend chaque jour ses
empiétements sur les autres sciences des sociétés, et n’aspire a
rien moins qu’a devenir & elle seule ce qu'on pourrait appeler la
téléologie sociale toute entiére. Songez 4 ses principales divisions :
la production, la répartition, la consommation des richesses; et
examinez-les séparément. Vous verrez quau fond toutes trois sont
des usurpations : la premiére sur la politique, la seconde sur le
droit, la troisiéme sur la morale. En ce qui concerne la produc-
tion, je sais bien que les économistes de 1'école libérale préco-
nisent la non intervention de I'Etat; mais ce n'en est pas moins
parler en homme d’Etat et poser les régles d’une politique intelli-
gente, que de conseiller & 'Etat de se retirer quand sa présence
est indiscréte et nuit & ses propres fins. Si la politique, cet art
supérieur, avail la prétention de devenir une science a son tour,
— a 'instar de la pédagogie, cet art modeste, qui s’enfle sous nos
yeux en science sublime, — elle consisterait a formuler les causes
qui produisent la puissance nationale et les éléments qui la cons-
tituent; mais en un temps ou la puissance parait comprise dans
la richesse comme 'espéce dans le genre, il semble que la meil-
leure voie pour atteindre au maximum de pouvoir, soit de
poursuivre le maximum de richesse générale. D’ailleurs, Iindivi-
dualisme, le libéralisme, semble avoir ét6 moins un caractére
constitutionnel qu’un accident passager, et pour ainsi dire, une
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maladie infantile de I'économie politique naissante, égarée par I'op-
timisme leibnitzien de ’harmoniste Bastiat et la foi aveugle en ia
providence, qui rendrait la prévoyance inutile. En grandissant
elle démasque ses visées socialistes; elle fait de la politique &
propos de tout. Et, de fait, & quoi sert en tout temps le grand
ministre, le grand roi, le grand conducteur des peuples, si ce
n'est & diriger les forces productrices de la nation dans le sens le
plus favorable & I'enrichissement public? De nos jours, le principal
producteur de la richesse allemande, n’est-ce pas M. de Bismarck?
La mauvaise réglementation ne doit pas faire méconnaitre I'uti-
lité, la nécessité de la bonne. Qu’on le veuille ou non, il faut tou-
jours finir par une coordination consciente et systématique, ¢’est~
d-dire politique et gouvernementale essentiellement, des agents
producteurs. En effet, toute concurrence aboutit & un monopole
plus ou moins déguisé, comme le prouve I'engloutissement graduel
des petites industries dans les grandes compagnies, des petits
commerces dans les grands magasins. Dans le monde, aussi hien
que dans la mer, les baleines avalent les petifs poissons et non vice
versd. 1l est vrai que, daps la mer, les petits poissons se multi-
plient malgré tout pendant que les baleines disparaissent; mais il
n’en est point de méme dans le monde. — Or, tout monopole,
toute concentration du travail en quelques usines géantes, appelle
inévitablement I'intervention de 1'Etat et de la législation, & moins
que le géant industriel lui-méme faisant office d’Etat dans I'Etat,
n’ait la sagesse de se réglementer législativement comme le ferait
une bonne chambre des députés. Ainsi, il est fatal que I'art de
diriger la production rentre dans I'art de gouverner.

Quant & la répartition des richesses, il est clair que ce chapltre
de ’économie politique est tout simplement la science entiére du
droit idéal, la formule intégrale de la justice. Ici I’économiste
apprend au jurisconsulie ce que celui-ci devrait enseigner, a sa-
voir, la raison d'étre du droit de propriété, ses restrictions ou ses
extensions désirables; lopportunité d’accorder le droit absolu de
tester ou de limiter le droit d’hériter; les avantages ou les incon-
vénients du droit au travail ou du droit 4 I’assistance; le choix a
faire entre la maxime « & chacun selon ses besoins » et la maxime
« 4 chacun suivant ses ceuvres, » etc. Les économistes les plus
libéraux font appel ici & 'Etat, qumque en vérité je n apergmve
aucune bonne raison de préférer I'Etat répartiteur & I'Etat pro-
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ducteur, et de ne pas dogmatiser la libre répartition aussi bien
que la libre production. — Enfin, tout ce qui a trait & la consom-
mation, chapitre bien écourté et bien vide, il faut le reconnaitre,
n'est évidemment qu'une prédication morale, une exhortation pu-
ritaine ou prudente & 1'épargne, & la sobriété, a la modération
dans les désirs.

Ainsi, 'économiste commence par étre homme d’Etat et finit
par étre jurisconsulte et moraliste. Cela veut dire qu’au-dessus de
la science économique, assez restreinte en somme, il y a un point
de vue économique applicable a toutes les branches de la conduite
humaine. — Quel est le caractére distinctif de ce point de vue?
Comment convient-il de le rectifier? Quelles en sont les lacunes et
quel en est le complément nécessaire? Nous allons essayer de ré-
pondre & ces questions.

Le point de vue économique est une maniére de concevoir la
téléologie sociale, conception qui s’applique & tout, aux opérations
militaires et aux fonctionnements administratifs, aux compositions
de I'art et aux euvres de bienfaisance, et qui tend & prévaloir de
plus en plus & notre dge d’imitation-mode, sauf a palir de nouveau
plus tard devant la conception juridique et morale suffisamment
agrandie quand I’esprit de tradition renaitra. Dirons-nous que le
jurisconsulte et le moraliste s’occupent surtout des buts de I’homme
a coordonner entre eux, tandis que I'économiste s’attache de pré-
férence a I’élude des moyens, qu’il nomme valeurs? Cette dis-
tinction est assez fondée, mais encore n'y a-t-il 1a qu'une différence
dans le degré d’altention. L'économiste ne se fail pas faute, lui-
méme, de prescrire tel devoir d’action, de blamer tel autre mo-
bile de la volonté. Ce qui caractérise bien plutét sa maniére, ce
me semble, c’est d’envisager l'aclivité humaine par son cté quan-
titatif et mesurable, et non, comme le jurisconsulte et le mora-
liste, par ses aspecis qualifiés et sans commune mesure. Le
jurisconsulte el le moraliste spécifient comme autant de choses
hétérogénes, souvent incommensurables entre elles et régies sépa-
rément, les droits qu’ils proclament, — originairement privileges
singuliers, — les devoirs qu’ils formulent, — consécration d’ins-
tinets particuliers et de circonstances historiques, — les joies et
les avantages qu'ils préconisent, — modalités originales du sentir.
Le coté affectif, sui generis, des impressions, des volitions, des
passions, des plaisirs et des douleurs, leur masque le fond iden-
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tique de cet ondoiement multicolore; d’ot1 la prédilection des ages
de coutume, surtout de coutume primitive, c’est-id-dire de mor-
cellement hétérogéne, pour la facon Jjuridique de voir les choses.
Mais Iéconomiste affirme implicitement I'identité fondamentale
cachée sous cette luxuriante diversité. Il résume tout dans I'idée
de richesse qu’il regarde comme une chose homogeéne susceptible
d’accroissement indéfini et de sommation mathématique. Si cette
vue est licite, on comprend sa vogue, sa supériorité scientifique.
Mais V'est-elle? Voila la premiére question & se poser, et I'éco-
nomie politique a eu le tort de passer a coté d’elle sans laper-
cevolr. .

Il sagit donc de prouver ce que I’économiste affirme. Nous le
prouvons en montrant que la richesse est 'incarnation d’une com-
binaison de désir et de croyance (ou le désir joue le role princi-
pal), et en rappelant cette considération, que toutes nos passions,
toutes nos peines et nos plaisirs, toutes nos passions, sont des
mouvements simples on complexes'de désirs positifs ou négatifs,
comme toutes nos sensations et nos idées sont des extraits de
jugements, d’actes de foi; que, soit d’un état a I'autre dans le
méme individa, soit d’un individu & un autre, croire et désirer
ne changent pas de nature, comportent des degrés innombrables
d’intensité symétriquement opposables, et peuvent, par suite, se
soustraire ou s’additionner légitimement. Par malheur, 1'économie
politique jusqu’ici n’a pas eu conscience de son véritable point
d’appui.

I1.

Les lacunes de I’économie politique sont d’ailleurs profondes et
manifestes a notre point de vue, et nous ne nous attarderons pas
longtemps & cette critique. Il nous suffira de signaler son oubli
du réle que joue I'imitation dans les faits dont elle s’occupe. Sup-
posez un marché composé d’acheteurs originaux ayant chacun ses
gotts spéeiaux, ses besoins & part, sa maniére personnelle d'éva-
luer les objets : par exemple un Anglais, un Chinois, un Hindou,
un Iroquois, un Arabe, un Grec du temps de Périclés, un Egyp-
tien du temps de Ramsés, etc., réunis ensemble pour échanger

leurs produits. L’échange serait encore possible, mais non la va-
leur au sens économique du mot. Celle-ci réclame comme postulat
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une certaine similitude des besoins et des appréciations, que le
fonctionnement prolongé de l'imitation a seul pu produire. Ce fait
reconnu, qu'en général (non toujours) il y a un seul prix sur un
méme marché n’est explicable qu'ainsi : c¢’est le point de départ
de Ricardo dans sa théorie de la rente, lanterne excellente,
quoique étroite, qui a grand besoin d’étre éclairée comme il vient
d’étre dit. Pourquoi un acheteur {rés riche, en pays civilisé,
trouverait-il fort mauvais qu’on vouldt lui faire payer ses fourni-
tures proportionnellement au chiffre de son revenu combiné avec
le taux de son désir? Uniquement parce qu’il passe sa vie 4 se
comparer & autrui, & se modeler sur auirui, en achetant ou en
vendant, et que cette habitude irrésistible le porte & considérer
comme la justice méme cette assimilation fort commode assuré-
ment dans la pratique, mais non moins certainement injuste et
irrationnelle.

La fameuse loi, si creuse et si vague, de Voffre et de la de-
mande, est faussée par 'omission de la méme considération capi-
tale. Quand une personne, désirant acheter un objet & tel prix,
apprend qu’une autre personne désire acheter ce méme objet & un
prix égal, aussitot son désir personnel s’avive au point qu’elle
consentirait & I'acquérird un prix supérieur; et cetteautre personne
4 son tour, si elle vient & le savoir, sent s’accroitre son désir et
s’élever le prix maximum qu’elle se résignerait a débourser. Il y a
dans cette exacerbation croissante du désir d’achat que la chaleur
des encheéres atteste tous les jours, et aussi bien dans 'exagération
du désir de vente en cas inverse mais analogue, un phénoméne
d’imitation réciproque, alternative et accumulée, que le principe
de T'intérét individuel/, d’ot les économistes prétendent tout faire
découler, n’explique pas. Or, cette mutuelle et vive influence des
convoitises concurrentes, en désaccord avec le prétendu axidme
économique, est tout ce qu'il y a de vrai au fond de la loi de 'offre
et de la demande. — D’ailleurs, ce ne sont pas seulement les
désirs d’achat qui rivalisent avec les désirs d’achat, les désirs
de vente avec les désirs de vente; on omet de nous dire que les
premiers influent sur les seconds et réciproquement. Mais en
quel sens? Quand le demandeur s’apergoit que I'offreur a un trés
vif désir de vendre, est-il vrai que son désir d’acheter diminue?
Nullement. Son espérance d’acheter & un prix plus bas, il est vrai,
s'accroit quelquefois par cette révélation; son espérance, c'est-a-
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dire le degré de sa croyance relativement 4 cette concession sur le
prix. Mais s'il est certain que le prix ne sera pas abaissé, si le
prix du magasin est réputé fixe, et ce cas tend & se généraliser,
son désir d’acheter sera plutét avivé sympathiquement qu'amoin-
dri par la manifestation du désir de vendre. La demande ici, —
comme tous les commis de magasin le savent bien, — est si peu
en raison inverse de V'offre, qu’elle est en raison directe jusqu’a un
certain point. Les airs engageants, les excitations a la consomma-
tion, les prospectus enfin et les réclames, ol s’étale pourtant sans
le moindre détonr le désir ardent de vendre, sont rarement ineffi-
caces. — Au demeurant, laissons 1a cette soi~disant loi qu’on ne sait
par quel bout prendre, et dont Cournot le premier a fait justice’.

Si I’économie politique postule le jeu de l'imitation, elle postule
avant tout, par conséquent, 1'exercice de I'invention. Chacun des
métiers, c’est-i-dire des falenfs, des habitudes, des désirs de
production, chacun des besoins, c’est-d-dire des genres, des habi-
tudes, des désirs de consommation, dont elle étudie l'effet com-
mun sous le nom de richesse, est né d'un trait de génie, antique
ou récent. Le besoin de fumer, de boire du thé ou de I'eau-de-vie,
de manger du pain, de monter & cheval ou en voitures, et aussi
bien I'art de fabriquer le tabac, de cultiver et de faire le thé, de
distiller 'eau-de-vie, de labourer le blé, de faire lever la péte
et de la cuire au four, l'industrie de la sellerie, de la carrosserie,
ont pour origine la découverte des propriétés du tabac, du thé, de
Ialcool, l'invention de la charrue et, en général, de I'agriculture,
I'idée de la domestication du cheval et de 'équilation, si merveil-
leuse, et la conception de la roue, sisimple et si féconde! Les inven-
tions sont de deux sortes. Les unes (littéraires, artistiques, parfois
industrielles, culinaires par exemple), introduisent dans 'humanité
une combinaison nouvelle de sensations ou d'images , objet bientot
d’'un désir spécial. Les dramaturges ont créé le goit du théitre;
chaque auteur dramatique a créé le gotit de son genre propre. Les
autres (presque toutes industriclles : métier 4 tisser, imprimerie,
photographie, etc.), par I'abaissement du prix auquel elles permet-
tent d’offrir les objets connus qui satisfont les désirs anciens,
mettent ces objets & la portée de beaucoup de gens qui n’auraient

' Voir Principe de la théorie des richesses, le chapitre intitulé La loi de la
demande.
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jamais songé sans cela a les acquérir. Par suite, elles font naitre
chez eux les désirs correspondants qui n’existaient pas avant elles.
D'une manidre ou d’une autre, on le voit, la premiére cause de
tout désir économique, c’est I'invention. Je néglige comme trop
élémentaires certains désirs tout a fait primitifs tel que le désir de
voir la lumiére ou de boire I'ean d’une source. Encore ici ferai-je
observer que la direction prise par ces désirs tout physiologiques,
c’est-a-dire leur spécification & chaque instant, est déterminée par
une influence sociale résoluble en inventions. Les objets que je
désire voir en ouvrant les yeux et que je regarde en effet me sont
désignés par tous les savants ou tous les artistes dont les idées
ont formé mon esprit. Méme quand j'ai soif et soif d’eau pure,
mon désir de la boire dans un verre et non dans le creux de ma
main, est le résultat de bien des inventions, celles des métaux et
du verre, du tour, etc. .

La richesse n’est pas seulement désir, elle est foi. En effet,
'utilité d’un objet ou d’un service, la richesse qu’il incarne, con-
siste tantdt & procurer une confiance, une sécurité (c’est I'effet
d’une inscription hypothécaire ou d’une vaccination, par exem-
ple) ou une information, une vérité (c’est l'effet d’un livre ou
d'une conférence), tantot de répondre & un désir. Et, méme dans
ce dernier cas, l'utilité de cet objet ou de ce service dépend :
1° de 'intensité de la croyance avec laquelle on le juge propre a
satisfaire un besoin, a réaliser une volonté; 2° de l'intensité du
désir dont le besoin en question est la prévision ou dont la vo-
lonté en question est 'option réfléchie entre plusieurs autres jugés
moindres. Ces deux éléments sont si intimement liés I'un & I'autre
dans I'idée d’utilité que ’augmentation de I'un peut compenser
la diminution de l'autre. Deux eaux thermales peuvent avoir une
utilité égale si I'une est réputée infailliblement propre a délivrer
d’un mal /éger tel qu’un mal de gorge, et si I'autre passe, mais
non sans contestation , pour avoir quelque efficacité dans les ma-
ladies plus graves, telles que la bronchite chronique. Quand on
dit que les bénéfices de I'entrepreneur sont en partie un dédom-
magement des risques qu’il a courus, on reconnait la légitimiié
d’une compensation semblable. Le désir plus vif que suscite dans
le cceur de 'entrepreneur 'appat d’un bénéfice bien supérieur an
salaire de ses ouvriers le console d’étre bien moins assuré du
succés qu’ils ne le sont de toucher leur paye.
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-Or, linvention est mére de la foi aussi bien que du désir. Les
découvertes qui consistent a créer des confiances ou des certitu-
des nouvelles, & augmenter la somme sociale de foi, sont prinei-
palement scientifiques, mais n’oublions pas d'y comprendre les
idées administratives, législatives, militaires, judiciaires. La dé-
couverte des causes, en astronomie, en physique, en chimie,
en biologie, a mis successivement fin & nos incertitudes sur elles,
et aux terreurs superstiticuses nées de ces doufes. La science ainsi
nous a rassurés, contre les éclipses, par exemple, et éclairés en
méme temps. Ajoutons que le perfectionnement graduel des mé-
thodes d’enseignement a permis de faire descendre & des couches
de plus en plus basses et étendues de la société le bénéfice de cette
clarté supérieuare. — Mais c’est 14 une production de Iumiére
exclusivement, non de richesses, et '’économie politique n’a pas a
s’occuper des progrés de cet ordre. Elle s’intéresse déja un peu
plus aux suivants. Les progrés séculaires de la législation, de
P'administration, des armements, de la stratégie, peuvent étre
considérés comme une série de véritables inventions par lesquelles
VEtat, grande compagnie d’assurance générale, tantdt crée de
nouvelles espéces de garanties précédemment inconnues (par
exemple, la presque certitude de n’étre pas tué par les voleurs
sur les grandes routes ol passe la Sainte-Hermandad), les chartes
ou les contrats quelconques qui garantissent telle ville, telle classe,
telle profession, contre l'arbitraire de telle autre, les garanties
individuelles imaginées par nos modernes constituants, tantét pro-
page et répand sur un nombre plus considérable de citoyens quel-
ques espéces d’assurances déja octroyées 4 un petit nombre (par
exemple, extension & I'ltalie, puis & tout I'Empire romain, du
droit de cité romaine, affranchissement des serfs en Russie, nuit
du 4 aott qui généralise les priviléges devenus liberté, transfor-
mation de suffrage restreint en suffrage dit universel). — Enfin,
il n’est pas jusqu’aux progrés industriels eux-mémes qui ne soient’
producteurs de foi. Le paratonnerre, application industrielle d’une
découverte scientifique, est une assurance contre la foudre, assu-
rance & laquelle on ne songeait pas avant Franklin. Les bateaux &
vapeur, transporteurs du blé d'un monde a l'autre, sont une
assurance contre la famine. Il n’est pas un perfectionnement nou-
veau dans une fabrication quelconque qui n’augmente la confiance
" dans la salisfaction du besoin auquel elle correspond.
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En un mot, les deux éléments constitutifs de I'utilité, Ia croyance
et le désir sont engendrés ou augmentés a la fois par le génie
inventif. La cause premiére de la richesse donc, c’est I'invention.

Si les économistes avaient eu égard & cette haute source du
fleuve fécond dont ils se disent les géographes, ils ne seraient pas
tombés dans Yerreur ficheuse de faire rentrer l'invention dans
le travail; et ils se seraient évité bien des perplexités inutiles au
sujet de la définition du capital. Les économistes auraient dd
prendre la peine de remarquer que le travail est un faisceau d’ac-
tions similaires, d’actes répétés a 'exemple, conscient ou incons-
cient, d’'un premier acte qui n’émane nullement du travailleur
lui-méme, mais d'un inventeur antique ou récent, inconnu ou
connu. Le paysan qui laboure, multipliant les sillons paralléles;
le vigneron qui soufre sa vigne, répétant ses coups de soufflet; le
tisserand qui pousse indéfiniment sa navette; le chauffeur de
locomotive qui, dans Ja guenle enflammée du foyer, lance 4 temps
égaux pellelée de houille sur pelletée de houille; lous, a chaque
effort nouveaun, ne font quimiter guelqu'un, a savoir l'inventeur
ou les inventeurs de la charrue, du soufrage de la vigue, de la
machine & tisser, de la locomotive... Le travail n’est donc qu'une
des branches de I'imitation. Si on avait eu égard acela, on n’au-
rait jamais 616 en danger d’oublier que le corrélatif nécessaire,
indispensable, du travail, c¢’est, non pas précisément le capital, mais
T'invention, entendus dans le sens le plus large du mot qui com-
prend l'ensemble de toutes les initiatives susceptibles de se propa-
ger contagleusement. On aurait vo également qu’il n’est pas per-
mis de confondre I'inventeur et le travailleur, bien que I'inventeur
travaille beaucoup et que le travailleur parfois invente. On aurait
senti Ja dissemblance profonde entre la folie généreuse du premier
et le calcul raisonnable du second, entre la récompense due au
premier, non pour prix de ses longs travaux antérieurs & son
éclair de génie et comptés pour rien sans cette minute finale, mais
pour prix de I'immense joie que sa découverte lui a procurée, et
le salaire dé au second proportionnellement & sa peine. On aurait
compris, par suile, que l'idée du travail ne saurail se présenter
sans son corrélatif, 'idée de I'Invention; qu’il est donc inintelli-
gent et injuste de donner & la valeur pour source principale ou
unique le travail, alors qu'il suffit de la découverte d’un meilleur
procédé d’'éclairage élecirique pour faire perdre aux usines & gaz



LES DEUX SENS DE LA VALEUR. 535

et au produil de tous leurs travaux la moitié de leur valeur, et
de la découverte d'un reméde économique contre le phylloxéra
pour doubler ou tripler le valeur des terres de vingt départements
francais.

1I1.

En somme, les inventions industrielles déja lancées constituent
les données premiéres de I’économie politique. Par elles a été pro-
duite toute la richesse dont cette science s’occupe; aussi, comme
les conseils qu’elle donne s’adressent aux travailleurs, non aux
inventeurs, et comme les constalations qu'elle fait ont trait aux
actes des premiers, non aunx intuitions des seconds, on peut dire
que ce n’est pas la production mais bien la reproduction des ri-
chesses qui est son véritable objet. En d’autres termes, elle étudie
purement et simplement, et sans s’en douter, les lois de I'imitation
& son point de vue particulier. Et, de fail, sans la propagation des
exemples, exemples d’actes productenrs ou de besoins consomma-
teurs, en progression géométrique, de haut en bas, par coutume
ou par mode, ete., rien ne s’explique économiquement. Les consi-
dérations de ce genre devraient remplir la premiére partie de 'éco-
nomie politique. Mais elle se renferme exclusivement dans ce qui
devrait 8tre sa seconde partie; je veux dire dans I'étude de la va-
leur. Arrivons a cette recherche difficile, entrons dans ce laby-
rinthe obscur, ol les principes de la logique tclle que nous l'en-
tendons nous serviront de fil conducteur. Nous verrons que les
économistes ont eu le tort ici de brouiller ce qui a trait a la téléo-
logie individuelle et ce qui touche a la téléologie sociale® et de
ne pas distinguer davantage entre le duel téléologique des désirs
qui se contrarient et l'accouplement téléologique des désirs qui
s’entr’aident.

1 La, téléologie individuelle est si distincte de la téléologie sociale que celle-ci
croit souvent aux dépens de celle-]a. « Dans une société grossiére, dit Stuart
Mill, un homme bien doué par la nature peut faire un bien plus grand nombre
de choses (qu'un civilisé), il a bien plus de facilités pour approprier les moyens
au but; it est plus capable de tirer lui-méme et les autres de quelgue embar-
ras imprévu que les 99 cenlidmes de ceux qui ne connaissent que ce que l'on
appelle la vie de eivilisation. » Mais « & mesure que les hommes perdent les



336 LES DEUX SENS DE LA VALEUR.

Le mot richesse ci-dessus a été pris comme synonyme d’utilite.
L’objet ou le service utile est celui qui répond 4 un désir, toujours
créé ou spécifié, nous le savons, par une invention. D'ailleurs, que
ce désir soit ou non combattu par un autre désir, que l'invention
mére de ce désir soit ou non contrariée par une autre invention,
cela ne regarde pas la notion d’utilité. Or, quand le désir auquel
un objet ou un service répond n’est satisfait que moyennant le sa-
crifice d'un autre désir, son utilité n’est pas gratuite, elle est cot-
tense; cet objet ou ce service vaut ce qu’il cotte. Je prétends done
que la valeur, en ce sens, a la signification d’un duel téléologi-
que, comme je vais le montrer. Mais je prétends aussi que ce
sens, n'est pas le seul, et qu’il v en a un autre, indiqué par le
langage courant, négligé par les économistes. 8'il est des désirs
qui s’entravent, en effet, il en est qui s’entre-servent; et lorsqu'un
désir en se satisfaisant permet d’en satisfaire mieux un autre, I'u-
tilité de l'objet qui répond au premier non seulement ne cofte
rien, mais, au contraire, nous vauf par surcroit I'utilité d’un autre
objet propre 4 la satisfaction du second. En ce nouveau sens, in-
verse et complémentaire du premier, valeur signifie union téléolo-
gique. Distinguons soigneusemement la valeur-lutte et la valeur-
aide, autrement dit le prexz des choses et leur puissance d’action,
Pamoindrissement de leur utilité par le retranchement des autres
utilités qu’on lul sacrifie, et l'accroissement de leur utilité par
I’addition des autres utilités qu’elle procure.

Tout le progres économique counsiste dans la substitution gra-
duelle du second sens au premier. Est-ce & dire que la civilisation
diminue les chocs de désirs? Nullement, elle les multiplie en mul-
tipliant les richesses qui font se heurter dans les cceurs autant de
convoitises rivales; mais, par les améliorations industrielles et
Pabaissement des prix, elle atténue sans cesse ces conflits, et, en
méme temps, par le nombre des emplois et des débouchés qu’elle
ouvre, par les progrés incessants de I'échange, de V'organisation
du travail, de l'association consciente ou inconsciente, elle mul-

qualités du sauvage, ils deviennent plus disciplinables, plus capables d’exé-
cuter des plans concertés d'avance et sur lesquels ils n'ont pas été consultés,
ou de subordonner leurs caprices individuels & une détermination précongue et
de faire séparément la portion qui leur a été assignée dans un travail combiné.
Ce qui caractérise I'homme civilisé, c’est I'association dans le travail, aptitude

qui, comme toutes les autres facultés augmente par la pratique. »
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tiplie encore plus rapidement les alliances de désirs. Mais nous
reviendrons la-dessus.

Remarquons avant tout que, considérée soit comme conflit soit
comme concours d’utilités, la valeur peut étre entendue dans
deux acceptions, I'une psychologique, autre économique, Occu~
pons-nous d’abord de la valeur-lutte, de la valeur proprement
dite. Pour Robinson qui hésite entre deux biens i sa portée, mais
qu’il ne peut atteindre 4 la fois, entre la capture d’un beau pois-
son et celle d'un beaun liévre par exemple, 'acquisition de I’un
vaut la renonciation a I'autre. $’il hésite entre 'attrait d’un bien
et la crainte d’un mal, par exemple entre le plaisir de tuer un
tigre et la peur d’glre dévoré, le bien lui vaut le danger du mal.
Pour passer de ce sens tout individuel de la valeur {de la valeur-
Jutte) au sens ordinaire, avec lequel 'échange nous a familiari-
sés, il suffit d’admelire que les deux biens ou le bien et le mal
entre lesquels 'hésitalion a lieu sont possédés par deux personnes
différentes, membres de la méme société, sinon du méme peuple™.
Dans ce cas, la convoitise du bien d’autrui ne peut, en général,
se satisfaire que par I'échange, ou, ce qui revient au méme, par
P'achat. Remarquogs, cependant, que I'échange a éé précédé par
la spoliation dont e est la forme réciproque. Avant toute valeur
d’échange, le bélail a eu une valeur de spoliation, quand ce
butin, conquis sur 'ennemi, codtait des blessures et des risques de
mort. L'idée d’équivalence préexislait donc a I'échange, dont le
seul mérite a été de la mettre en lumiére. L’échange du resle n’est
que Vexpression commerciale de la division du travail, lisez de
P'organisation du travail, c'est-i-dire de l'association implicite
ou expresse, inapergue ou patente; il n'est qu'un procédé ingé-
nieux, trés ancien et trés vulgarisé, le meilleur & coup sir main-
tenant, mais non le seul procédé possible, pour réaliser la répar-
tition des richesses au gré de tous les associés. Il est tel autre
procédé qui, se substituant 4 I'échange, par exemple, la distribution
de bons de pain, de viande, de sucre, etc., dans I'Etat commu-

1 La différence n'a rien d’essentiel. Voici un jeune romain qui posséde a la
fois une belle esclave et un beau cheval, mais la passion de I’équitation I'em-
porte sur Uamour. On peut dire que son cheval lui codle cher, puisquil luj
cofite sa maitresse qu’il délaisse entierement. Au fond, ce cas différe-t-il essen-
tiellement de celui ol possédant 'esclave mais non le cheval, il aurait vu
celui-ci chez un ami, en aurait eu envie et l'aurait échangé contre l'esclave?

Revue p'Eroxome. — Tome 11, 35
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niste, retour final 3 la famille-Etat primitive, ferait perdre de son
importance 4 la question de savoir si deux produits s’équivalent, et
mettrait au premier rang la question de savoir s'ils concourent
an but commun, s’ils convergent vers le résultat d’ensemble
poursuivi par les divers travailleurs. C’est ainsi que, dans les
rangs d'une armée, sorle de phalanstére belliqueux, la question
pour chaque soldat ou pour chaque officier n’est pas de recevoir
des autres un service précisément égal & celui qu’il leur rend,
mais de concourir le mieux possible, inégalement n'importe, a
la victoire commune. Pour un parfait fonctionnaire, la grande
préoccupation est non de travailler juste autant que ses collégues,
mais de remplir I'objet de son administration. — Toutefols, pour
étre devenue moins usuelle, dans I'hypothése communiste on
nous nous plagons, I'idée d’équivalence n’aurait point cessé d’exis-
ter au fond des esprits (de méme que, antérieurement, sous le
régime échangiste, I'idée d’une certaine couvergence, d’une vague
coadaptation de toutes les activités & un certain idéal collectif,
pour avoir joué un moindre role, ne laissait pas de se faire jour);
et la preuve en est que le communisme, sinous en jugeons par
ses premiéres étapes socialistes, se signalerait par le développe-
ment extraordinaire de la statistique, par !'évaluation numérique
de plus en plus précise el générale de tous les produits et de tous
les services dans l'inventaire de la richesse nationale. Evaluer
ainsi toutes choses, c’est leur atiribuer une valeur de répartition
sinon d’échange, c’est supposer qu'elles ont une commune me-
sure, quelles sont susceptibles d’étre équivalentes, égales en
valeur les unes aux autres; el cela veut dire, au fond, que les
croyances et les désirs inhérents 4 toutes ces choses sont des
quantités.

Dans les théories de la valeur émises jusqu'ici, il est une classe
importante de valeurs dont on ne s’est pas occupé le moins du
monde, bien qu’elles aient joué et jouent encore en guerre et en
pénalité un role considérable. Je parle des dquivalences de préju-
dices, non moins familiéres aux esprits, hélas! que les équivalences
de services. La valeur de spoliation suppose, chez le guerrier ou
chez le voleur qui estime ce que peut lui cotiter son butin, la pesée
intime de l'avantage recherché et du risque couru. D’autre part,
quand les guerriers se battent entre eux, el quand la société hon-
néte rend au malfaiteur une partie du mal qu'elle a recu de lui, on
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voit se faire jour, méme dans ce dernier cas, & travers les idées
plus complexes de justice et d’utilité publique, la notion d’une
équivalence des préjudices, sans laquelle on n’expliquerait ni les
représailles en temps de guerre, ni les vendettas, ni le Code pénal
d’un peuple quelconque. — Qu'on rende raison, sil'on peut, de cette
valeur-1a par la loi de I'offre et de la demande, ou parla rareté
combinée avec I'utilité.

En somme, nous prétendons que tous les problémes relatifs a
la valeur, se raménent 4 une équation de désirs et de croyances.
Dans la société communiste, ce serait manifeste : pourquot tel bon
de concert y serait-il jugé valoir précisément tel billet de parcours
sur une ligne de Etat, ou valoir 2, 3, 4 fois davantage, si ce
n’est parce que le désir de ce bon® et le désir de ce billet, dans le
ceeur de ceux qui les éprouveraient & la fois, seraient 'un 4 'autre
en moyenne comme { est 31 ou & 2,4 3, & 47 Aussi suffirait-il du
passage d'une chanteuse en renom ou d’un accident récent de che-
min de fer sur la ligne en question, pour faire hausser ou baisser
la cote de chacunde ces articles. La clarté du raisonnementici tient
simplement a ce que, par hypothése, les fortunes des gens seraient
égales, c'est-a-dire nulles ou a peu prés, et a ce que, par hypo-
thése aussi, le frottement social des individus aurait émoussé leur
originalité au point de rendre a peu prés pareille, chez les person-
nes affectées & la fois de tels et tels désirs différents, I'intensité
proportionnelle de ces désirs. Si, dans notre société échangiste,
ces deux derniéres conditions étaient aussi bien remplies, notre
maniére de voir s’y appliquerait sans nulle difficulté. Mais les re-
venus, on le sait, y sont irés inégaux et 'inégalité des fantaisies
ou des convoitises n’y est guére moindre. De la une double cause
de complication qu'explique I’obscurité apparente du sujet. Nous
allons essayer d'éclaircir ce point.

Supposons, sur un de nos marchés actuels, que toules les per-
sonnes désireuses d'acquérir un produit aient une fortune égale et
que leur désir d’acquérir ce produit ait chez chacune d’elles la
méme intensité proportionnelle, relativement a celle de leurs antres
désirs. Ilen résultera que chacune d’elles sera également disposée
a payer, s'il le faut, pour se passer ce caprice, la méme fraction

! Pomets ici pour plus de simplicité I'élément croyance, c’est-d-dire le plus
ou moins de conflance dans les avantages de ce bon et de ce billet.
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mazxima de son revenu total, soit par exemple 1,000 fr. Pourquoi?
Parce que, entre tous les désirs divers dont la satisfaction pourrait
&tre obtenue au moyen de cette somme, et qui doivent étre sacri-
fiés 4 'un d’entre eux par Uemploi de ces 1,000 fr., le plusintense,
mais de bien peu, est encore le désir satisfait par le produit en
question. Mais si le prix était plus fort, 1,100 fr. par exemple,
des désirs plus intenses entreraient en ligne, et 'emporteraient sur
celui-ci. Ce prix s'impose donc par suite de la futte interne qui a lieu
ainsi dans le coeur de chaque acheteur intentionnel. Dés lors, au
point de vue de la fixation du prix, qu'importera le nombre des
personnes concurrentes (si du moins chacune d'elles ne consulte
que son intérét el ne subit point I'influence contagieuse, irration-
nelle, du désir d’autrui)? Qu'il y en ait cent ou un million, le fa-
bricant, — que nous supposerons jouir d'un monopole, pour sim-
plifier la question, — sera averti, s'il connait celte situation,
d’avoir & coter son produit 4,000 fr., ni plus ni moins. Il produira
plus ou moins suivant le nombre des acheteurs prévus, mais le
prix ne variera pas.

Sur ces données on peut essayer, comme nous l'avons tenlé ail-
leurs®, de fonder une théorie toute psychologique de la valeur, et
démontrer que le prix des choses est déterminé non par la concur-
rence extérieure des acheteurs ou des vendeurs mais par la lutte
interne des désirs ou des croyances combinées avec des considé-
rations tirées de I'inégalité des fortunes. Mais, comme nous nous
proposons de reprendre et de compléter un jour ces idées, nous
ne les reproduisons pas icl. :

TARDE.
(A suivre.)

!t Voir, dans la Revue philosophique, 1881, nos articles intitulés la Psycho-
logie en économie politique.
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LES DEUX SENS DE LA VALEUR.

(Deuxieme article1.)

IvV.

Dans notre premier article, il n’a été question que de la valeur
entendue dans le sens de prix, de colt, de désirs en conflit.
Encore n’avons-nous pas nettement marqué la différence qui
sépare ici le duel individuel du duel social. Puisque la valeur,
pourra-t-on me dire, est toujours le résultat de la concurrence de
plusieurs désirs, du sacrifice de quelques-uns et du triomphe de
T'un d’entre eux, au for intérieur, comment peut-elle intéresser la
téléologie sociale? Je pourrais répondre d’abord que les désirs
rencontrés dans le cceur de l'individu s’y trouvent d’habitude, et
de plus en plus au cours de la civilisation, par importation du
dehors, par suggestion sociale, en sorte que, si I'on considére
leurs vraies sources, ces désirs belligérants appartiennent & des
individus différents, a savoir & leurs premiers et divers promoteurs.
Je pourrais ajouter que les conditions du sacrifice et du triomphe
dont il s’agit, ¢’est-a-dire le prix rendu chaque jour plus uniforme
pour tous, ont été réglées par la société ambiante, par les pre-
miers auteurs de ces prix qui ont eu la chance, entre beaucoup
d’autres, de se propager dans le public. Ces raisons sont sé-
rieuses, mais elles se réduisent & faire remarquer qu’il y a des
interférences d’imitation; elles ne montrent la lutte sociale des
désirs qu’a I'état de mélange intime avec leur lutte individuelle.
Au contraire, leur combat purement social nous apparait dans la

! Revue, Septembre-Octobre.
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concurrence que les acheteurs se font entre eux ainsi que les ven-
deurs. Quand les divers acheteurs veulent acquérir le méme objet
ou se disputent un nombre d’objets inférieur a leur nombre, leurs
désirs sont en opposition d’autant plus vive que leur imitation
mutuelle fait croitre leur intensité respective. Pour les vendeurs,
il en est de méme. De 1d un choc ou un froissement, inévitable
dans une certaine mesure, mais non moins facheux, et qui, partout
o il se produit, se résout toujours de la méme maniére : par
I'immolation de la plupart des rivaux au succés des plus favorisés.

Ainsi, la concurrence des consommateurs et des producteurs
est en quelque sorte I'image extérieure de la concurrence interne
des désirs de consommation ou de production *; et le monopole
plus ou moins déguisé, monopole des acheteurs privilégiés ou des
vendeurs exclusifs, qui met fin & cette concurrence, fait pendant
3 la décision volontaire par laquelle chacun de nous, en achetant
ou en produisant, tranche ou dénoue ses hésitations. L’analogie se
poursuit si I'on observe que le résultat du duel, soil interne, soit
externe, est de faire triompher les désirs les plus forts (ou les
croyances les plus fortes, ou les combinaisons les plus fortes de
désir et de croyance compensés) et d'immoler les plus faibles.
Intérieurement, c’est évident; extérieurement, c’est aussi vrai. A
fortune égale, ce sont les concurrents les plus désireux d’acquérir
Yarticle disputé, ou les plus convaincus de son utilité, qui enché-
rissent assez pour 'avoir; et, parmi les producteurs, ce sont les
concurrents les plus actifs ou les plus intelligents, les plus entre-
prenants ou les plus confiants, & chance égale, qui réussissent &
s'emparer du marché ®. La est 'avantage au point de vue de notre
arithmétique morale; mais, au méme point de vue, l'avantage est
bien plus grand encore, comme nous allons le voir.

t (es derniers (les désirs de production}se combattent aussi individuellement,
toutes les fois qu'on hésite entre deux travaux, entre deux talents, entre deux
directions de l’activité, dont I'une coute le retranchement de lautre. Gar ce
gu'on appelle le développement d’'un homme n'est qu'une série d’avortements
souvent douloureux, toujours pénibles.

2 On pourra dire que notre comparaison péche en ce que, d’ordinaire, la con~
currence interne des désirs s’établit entre désirs d’objets différents, hétérogenes,
tandis que la concurrence extérieure, soit entre les producteurs, soit entre les
consommateurs, met en conflit des désirs de méme nature. Quand jhésite &
acheter une pendule, je songe aux sacrifices d’autres objets que celte dépense
m'imposera, & la privation de tel beau livre, de tel tapis, de tel service de
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Cest en effet le moment de considérer maintenant la valeur
sous son second et meilleur aspect, non plus comme la neutralisa-
tion partielle (partielle seulement, par bonheur) d’une utilité par
une autre qui lui fait obstacle, mais comme la combinaison de
deux utilités qui se fortifient I'une par 'autre. Si la forme écono-
mique la plus répandue du duel téléologique est la concurrence,
la forme économique la plus répandue de Iunion téléologique est
I’échange. Quand une dame achéte un chapeau chez une modiste,
il s’est accompli, nous le savons, dans le cceur de chacune d’elles,
une lutte purement psychologique entre le désir d’acheter et le
regret de se déposséder du prix, ou entre le désir de vendre et le
regret de se déposséder du chapeau, cest-a-dire entre 'utilsté
d’acheter et I'utilité de ne pas se déposséder du prix, ou entre I'uti-
lité de vendre et 'utilité de ne pas se déposséder du chapeau; et
dans chacune d’elles le désir le plus fort, I'utilité la plus grande I'a
emporté. Mais, en outre, il sest établi entre elles, par le fait de
leur marché, un accord téléologique social entre le désir que I'une
a de vendre et le désir que l'autre a d’acheter; le rapport de ces
deux désirs, en effet, est bien celui de moyen & fin, le premier
se réalise par Je moyen du second et réciproquement. Il est vrai
que la convoitise du chapeau, chez la dame, est en opposition
avec le regret du chapeau chez la modiste, et aussi bien le désir
de toucher I'argent chez celle-ci avec le regret de s’en défaire chez
celle-1a; ce qui constitue un double désaccord social. Mais il n’y a
pas compensation nous le savons, puisque les désirs, les utilités
harmoniques sont ici trés supérieurs en intensité aux désirs, aux
utilités antagonistes. Tel est le bénéfice positif de I'échange au
point de vue de la téléologie sociale.

A ce sujet, il y a quelques remarques a faire. D’abord ce béné-

table, ete. Mais quand, cherchant 3 acquérir cette pendule dans une enchére,
Jentre en concurrence avec d’autres personnes, leur désir est semblable au
mien. — Toutefois, cette différence n'est qu’apparente. D’une part, quand je me
décide & acheter la pendule, ce nest pas seulement A la possibilité dacheter le
tapis ou le livre que je renonce, c’est encore i la possibilité d’acheter telle on
telle autre pendale plus ou moins pareille qui, dans mon esprit, a rivalisé
quelque temps avec la préférée. D’autre part, ce ne sont pas seulement les
marchands de pendules qui font coneurrence aux marchands de pendules, mais
encore les marchands de meubles, les bijoutiers, ete., en un mot les vendeurs
@articles quelconques, propres & détourner sur eux l'or des acheteurs au pré-
judice des pendules.
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fice sera d’autant plus grand que I'échange sera plus équitable,
¢’est-a-dire qu’on se rapprochera davantage de I'idéal du juste prix.
La somme des deux désirs harmoniques, en effet, sera d’autant
plus élevée et la somme des désirs antagonistes le sera d’autant
moins que les coéchangistes trouveront dans leur marché un avan-
tage plus égal ou moins inégal et wice versd. Siun fournisseur
exploite le besoin personnel ou momentané que j'ai de sa marchan-
dise pour me la faire payer deux ou trois fois plus qu'elle ne
vaut pour la moyenne des gens, mon regret de 'argent dont je me
déposséderai sera bien plus fort, et la convoitise de cette somme
chez le marchand sera plus forte aussi; I'antagonisme sera donc
accru; au contraire, mon désir d’acheter sera amoindri; et, si son
désir de vendre est augmenté, il n'y aura point compensation, en
sorte que le total sera moindre. Voici pourquoi. Il résulte, comme
on le sait, d’'un théoréme de Laplace que, & fortune égale, le
plaisir d’'un gain ne saurait égaler le chagrin d’une perte équiva-
lente. Cela est clair, s'il s’agit d'une grosse somme, de 20,000 francs
par exemple gagnés ou perdus sur une fortune de 40,000 francs.
Celui qui perd voit sa fortune réduite de moitié; celui qui gagne
voit la sienne grossie d’un Zers seulement. Or, an degré prés, si
petite que soit la somme, le méme phénomene se produit. Puis,
toute diminution des ressources, en revenu ou en capifal, est
sentie comme la privation de jouissances connues, habituelles et
chéres, et toute augmentation, comme la perspective de plaisirs
indéterminés, nouveaux, ou relativement indifférents. Par suite, il
est faux de dire que I'intérét général n’a rien & voir dans les catas-
trophes financiéres des uns compensées par 'enrichissement des
autres, et dans la répartition équitable ou léonine des avantages
de I'échange dans les affaires de tout genre. La justice en somme
est la grande voie séculaire de 'utilité sociale en progreés.

En second lieu, plus le prix des objets s'abaisse, plus le bénéfice
téléologique augmente pour la société. Pour deux raisons : pre-
miérement, parce que cet abaissement rend cet article accessible &
un plus grand nombre de bourses, et multiplie d’autant les échan-
ges, dont chacun est un fien social nouveau; secondement, parce
que dans chacun de ces marchés, les désirs antagonistes sont plus
faibles qu’ils ne I'étaient auparavant. Il est vrai que 'un des désirs
harmoniques, de vendre et d’acheter, a pu diminuer aussi {celui
de vendre), mais non Pautre; et il n'y a pas compensation.
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Done, tout ce qui abaisse les prix est un pas nouveau vers ’or-
ganisation téléologique des intéréts. Mais qu'est-ce qui abaisse les
prix? Toute invention nouvelle qui se propage ou toute propaga-
tion nouvelle d’une invention précédente ; et toute association nou-
velle qui réussit, ou toute extension nouvelle d’une association
préexistante, qu’il s’agisse d’une association proprement dite, ex-
presse et réglée, ou de cette association libre, communément
nommeée division du travail, par laquelle les travailleurs divers
semblent s’'étre entendus pour produire, avec une économie de
iravail et de frais pour chacun, un ensemble d’articles. Plus ces
articles seront nombreux, plus chaque article aura de facilités de
s’échanger avantageusement contre les autres, le choix parmi ceux-
ci étant plus varié. On reconnait dans cette remarque la lo¢ des
débouchés de J.-B. Say. A chaque produit nouveau introduit, par
le Iibre échange ou limitation de l'étranger, dans le cercle des
anciens produits, ceux-ci recoivent un surcroit d'utilité due préci-
sément 4 leur dépréciation partielle. Leur valeur-codt a été en
raison inverse de leur valeur-emploi. Sile progrés de l'industrie
permettait de s’éclairer électriquement & un prix presque nul, ce
mode d’éclairage deviendrail une richesse comparable aux utilités
gratuites fournies par la nature; mais, dépourvu de presque toute
valeur vénale, il ne laisserait pas d’avoir une grande valeur d’em-
ploi, et cette valeur s’accroitrait & mesure qu’on inventerait de
nouveaux iravaux (photographiques notamment) & exécuter le soir
4 la lumiére, ou de nouveaux spectacles pour la soirée. C'est ainsi
que chaque invention nouvelle qui permet d’utiliser a de nouvelles
fins I'eau, l'air, les minéraux les plus vulgaires, augmente leur
valeur dans le méme sens, quoiqu’elle ne leur donne pas un cen-
time de valeur vénale.

J’ai comparé l'invention & I'association. Effectivement, leurs
effets sont tout a fait semblables, et, nous n’en serons pas surpris
si, poussant & bout l'analyse des deux, nous constatons que la
seconde se rameéne 4 la premidre. Mettons ce point en lumiére.
Une invention, qu’est-ce? Un croisement heureux d’imitations
différentes dans un cerveau, c'est-a-dire une idée ingénieuse con-
sistant & établir un lien de moyen a fin entre deux inventions anté-
rieures, qui, jusqu’alors indépendantes et étrangéres I'une a l'autre,
circulaient séparément dans le public, mais désormais sauront se
présenter liées ensemble et se donner par ceite liaison une impul-
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sion mutuelle. Par exemple, grace a I'invention de la machine a
vapeur, I'idée antique du piston s’est unie a celle de la vapeur
d’eau, non moins ancienne, la fabrication des pistons a regu un
nouvel emploi de la vaporisation de I’eau par la chaleur, et réci-
proquement. A chaque perfectionnement de la machine & vapeur,
& chaque invention additionnelle dont elle s’est enrichie, il en a été
de méme. L’application de la machine & vapeur 4 la locomotion
par I'invention de la locomotive, a été I'adaptation de l'antique
invention des roues et des chars a l'invention plus récente de la
machine & vapeur. On a dés lors fabriqué bien plus de voitures
parce que les machines a vapeur leur offraient un débouché nou-
veau, et bien plus de machines & vapeur parce que les voitures
leur procuraient un nouveau placement. Ajoutons que lalocomotive
sans le rail de fer ou d’acier n’aurait pas servi a grand’chose. Il a
donc fallu que sur elle s’insérat, par un autre greffage téléologique
de méme nature, l'idée du rail, invention depuis longtemps con-
nue et exploitée en petit pour la circulation de tombereaux dans
certains chantiers. Ce nouvel emploi du rail en a singuli¢rement,
comme ou sait, développé la production. — Ce n’est pas tout, la
locomotive ainsi complétée, il a fallu inventer aussi le percement
des voies ferrées avec leurs viaducs et leurs tunnels, inventions
antiques, sans rapport jusque-la avec le transport des voyageurs
sur les routes, maintenant adaptées & cet usage; et le systéme des
manceuvres dans les gares : autant d’idées nouvelles, autant d’in-
sertions d’anciens procédés sur le groupe de procédés en train de
se systématiser... A chaque complication d’une invention quelcon-
que, en somme, on voit se resserrer, s'étendre , se multiplier les
liens de solidarité entre les diverses branches de la production, si
bien qu’aujourd’hui, pour continuer notre exemple, presque tous
les métiers, magons, forgerons, menuisiers, fondeurs, terras-
siers, efc., collaborent, méme sans nulle association proprement
dite entre eux, & I';uvre commune d’un chemin de fer & créer ou
a entretenir. — Il arrive assez souvent, sans doute, que le perfec-
tionnement apporté par une invention nouvelle est non une com-
plication, mais une simplification relative. N'importe, les éléments
dont elle s’est constituée n’en sont pas moins des procédés antérieu-
rement connus, ou antérieurement découverts par I'inventeur; et
le fruit de ce mariage téléologique est un agrandissement de I'indus-
trie ainsi simplifiée.
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Maintenant, que faif P'association? Exactement la méme chose
que l'invention. Celle-ci, qu’elle consiste & compliquer ou & sim-
plifier, améne et prépare fatalement celle-la. Si elle consiste &
compliquer, c’est clair; et, de fait, dans I'exemple ci-dessus, nous
avons passé presque sans nous en apercevoir de I'invention pro-
prement dite & ’association proprement dite, a 'organisation des
compagnies de chemins de fer. Si elle consiste a simplifier, par
conséquent & abaisser le cout du produit auquel elle s’applique,
elle en répand 'usage et le besoin dans des classes ou des pays qui
I'ignoraient, elle ajoute ce produit au nombre de ceux qui s’y
servent de débouché les uns aux autres, et de la sorte étend cette
grande association implicite et anonyme des producteurs qui, ay
regarder de prés, est une mutuelle utilisation d’industries, d’in-
ventions, jugées & tort indépendantes. — Du reste, I'ingénieuse
idée d’associer d’une certaine fagon des travailleurs différents dans
une usine ou des soldats dans une armée et de coaliser des efforts
Impropres séparément 3 atteindre leur but, est assimilable a une
invention. Les idées de ce genre sont des inventions assez faciles;
ce qu’il y a de difficile, c’est de les réaliser; tandis que, pour les
inventions appelées de ce nom, la difficulté est de les concevoir
plus encore que de les répandre. Mais théoriquement, cette diffé-
rence ne compte pas. Le résultat, en fout cas, est le méme; c’est
le résultat reconnu de la division du travail et de I’échange, no-
tamment du troc international : 1’économie du travail. Par I'é-
change, la consommation de chaque objet passe de quelqu’un qui
le désire moins & quelqu'un qui le désire plus, et le progrés de
Péchange étend sans cesse cet écart; par la division du travail, la
production de chaque objet passe de quelqu’'un quile produisait
avec plus de temps et de peine & quelqu’un qui le produit plus vite
et moins péniblement, et le progrés de la division du travail ne
cesse d’élargir cette différence. Ces deux progrés collaborent done
d la méme ceuvre d’harmonie, et sont en cela les auxiliaires du
génie inventif.

De méme que les associations qui poursuivent un méme objet
tendent & se fondre en une seule ou a se réduire 4 une seule, par
I'effet de la concurrence, les inventions relatives & un méme
mélier tendent également & se synthétiser ou & disparaitre devant
I'une d’elles; et, cela fait, l'invention triomphante, aussi bien que
Passociation victorieuse, se montre clairement comme la mutuelle
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utilisation des intéréts qu’elle met en jen. De plus si cet idéal de
concentration était complétement réalisé, les diverses inventions
et associations ainsi survivantes et conquérantes tendraient & for-
mer faisceau par I’échange ou méme sans I’échange. Dans I'Etat
communiste, la division du travail, 'association et 'invention, ne
laisseraient pas de produire leur bénéfice téléclogique di a l'exces
constant des désirs accordés sur les désirs en désaccord. Le béné-
fice s’expliquerait ici directement par I'économie de travaill, et
non plus indirectement par la diminution des prix.

Toute association, soit dit en passant, est une espéce d’inven-
tion, par la méme raison que toute systématisation philosophique
est une espéce de découverte; et toute invention est une associa-
tion d’inventions précédentes, par la méme raison que toute dé-
couverte est une systématisation de découvertes antérieures, ou
tout au moins d’observations et d’expériences déji pergues et
signalées. Découvrir, n’est-ce pas constater un lien de cause 4 effet,
de signe & chose signifiée, de propriété a substance, mais en tout cas
de prédicat & sujet ou de sujet & prédicat’, entre deux phénoménes
découverts, comme inventer, ¢’est établir un lien de moyen 4 fin
entre deux actions déja imaginées?

Au résumé, valeur a deux sens, le sens de prix, qui suppose
une latte de désirs, ajoutons de confiances, et le sens d’emploi, qui
suppose un concours de désirs et de confiances. Une chose vaut :
1° ce que colite son acquisition; 2° ce qu’elle permet d’acquérir si
on I’échange, ou ce qu’elle contribue & produire si on la consomme.
D’aprés la loi des débouchés, plus se multiplieront et se diversi-
fieront les autres objets contre lesquels elle pourra étre échangée
et plus sa valeur dans ce second sens s’aceroitra (en méme temps
que dans le premier sens, elle diminuera). Complétons cette loi, —
puisque ’échange n’est pas I'unique ni la principale nature d’em-
ploi que comporte un objet, — en remarquant, que, plus les
diverses espéces de consommation seront solidaires les unes des
autres, rattachées les unes aux autres par l'orienfation vers une
fin commune, et plus la chose consommée (et non plus échangée)
aura de valeur, toujours dans la deuxiéme acception du mot. La
denrée la plus vulgaire, le service le plus simple vaut infiniment

t Cest-a-dire que l'affirmation d'une de ces choses implique et confirme celle
de I'autre.
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quand il sert & atteindre un but infiniment désiré. Que ne vaut pas
au moment d’une bataille, une ration d’eau-de-vie qui réveille
Pardeur du soldat et décide de la victoire? Par cette considération,
se montre & nu la nécessité économique d’un haut degré de mora-~
lisation générale. — Nous avons dit, en outre, que, dans le sens
de prix, la valeur était ou simplement psychologique, et, dans ce
cas, s’exprimait par I'hésitation interne entre deux biens terminée
par le sacrifice de I'un d’eux; ou économique, et, dans ce cas, se
produisait par la concurrence aboutissant au monopole. Nous pou-
vons dire aussi bien maintenant que, dans le sens d’emploi, la va-
leur présente une division pareille. — Psychologiquement, elle se
mesure au degré de finalité dans la conduite individuelle; écono-
miquement, au degré de collaboration des activités associées *.
— Pour I’homme pris & part, en effet, un aliment n’est pas seule-
ment utile & apaiser sa faim, une boisson & calmer sa soif, mais
encore & satisfaire tous les besoins de seconde nécessité ou de luxe
et & produire toutes les actions, tous les genres de travaux gros-
siers ou subtils, qui vont se dérouler & la suite de sa soif et de sa
faim assouvies. Plus le déroulement de cette série sera long et
varié, plus P'enchainement de ses termes sera rigoureux, plus les
désirs ainsi Jiés et secondés les uns par les autres seront intenses,
et plus le moindre morceau de pain vaudra. il s’agit d’'un homme
méthodique et caleuld, actif et raffiné, mais froid, toute jouissance,
si minime soit-elle, qui a sa place marquée dans la série compli-
quée et réguliére de ses habitudes, équivaut & toutes les autres que
son absence troublerail. La chaine est longue ici, et les anneaux
bien rivés; mais, malgré tout, la valeur ainsi produite n’est pas
trés considérable, vu la faible intensité de tous ces penchants
unis. Chez un homme passionné, épris d'une femme ou d’une gloire
quelconque, la chaine est souvent bien plus courte, et la liaison
des actes a moins de rigueur apparente ou constante ; mais com-

! Les économistes qui vantent i la fois, péle-méle, la conmcurrence et la
division du travail sont des hégéliens sans le savoir, qui célébrent en méme
temps le pour et le contre. La concurrence, duel téléologique, c’est I'opposition
du travail contre lui-méme; la soi-disant division, union téléologique en réalité,
c’est la combinaison des travaux entre eux. Sans doute, ces deux opérations sont
simultanées, et doivent I'dtre, comme nous le savons par notre précédent cha-
pitre. Mais l'une doit aller en diminuant sans cesse, ou du moins proportion-
nellement 3 lautre, & la seconde, qui va sans cesse se développant.
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bien le désir fixe qui anime toute sa vie a de vigueur, et préte sa
force & tous les désirs passagers qu'il aimante par son contact! Je
nesais ce qu'a Roméo a colté son échelle de soie; mais elle lui a
valu Juliette. La passion, c’est 'apogée de la finalité individuelle.

Ce qui est vrai de l'individu, l'est des sociétés. Pour atteindre
le résultat qu’elles poursuivent depuis des siécles et quelles
poursuivront bien des siécles encore, pour élever au mazrimum
la valeur des choses entendues dans notre second sens, — tout
en abaissant au minimum leur valeur-prix, — il ne suffira pas aux
nations de P'avenir de compliquer les besoins, de multiplier les
échanges, de solidariser méme les travaux, et de ressembler & cet
automate distingué, & ce mandarin ou & ce banguier de haute
race, dont je viens de parler. Vienne un grand vent de passion
unanime soulever les ceeurs, ce fin tissu d’habitudes entrelacées
ou de fantaisies échangées sera déchiré peut-étre: mais le mal ne
sera pas grand, si ’enthousiasme ardent substitué a cet indus-
trialisme fiévreux est de ceux qui durent, et si son objet n’est pas
aussi propre & tromper les espérances qu’a les concentrer. Par
malheur, on le cherche, on a de la peine a le trouver, ce pole
vrai et universel des peuples, cet idéal collectif qui, sans éire
une 1illusion religieuse et décevante, ni une réalité patriotique et
meurtriére, aurait la vertu de dresser et de serrer le faiscean des
dmes aussi énergiquement que la religion et la patrie. Les cor-
porations industrielles d’autrefois étaient solides parce qu'elles
étaient des confréries; la mutuelle assistance y avait pour prin-
cipe la coopération en vue du safui. Aujourd’hui, les syndicats
ouvriers doivent leur force a leurs visées politiques; et ces grands
syndicats nationaux qu’on appelle la France ou I'Allemagne, la
Russie ou I’Angleterre, doivent leur prospérité a leur passion
de prééminence patriotique. Il en sera ainsi aussi longtemps qu'il
y aura des nations et des classes rivales; mais aprés? Quand la
prépondérance d’une classe ou d’une nation sera bien établie,
qu’est-ce qui restera a vouloir, & espérer, & poursuivre collective-
ment? Est-ce que la source de l'enthousiasme social alors sera
tarie? Est-ce que rien ne paraitra plus valoir la peine d’¢tre voulu
en commun, d’étre aimé en masse, et se faudra-t-il réduire a 1'é-
miettement de I'espoir et du désir, voie fatale de la décadence?
On hésite a répondre. Et cependant il est certain qu'une société,
comme un homme, a besoin par-dessus tout d'un grand amour,
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et que, sielle cesse d’aimer quelque chose plus que la vie, sa vie
dés lors ne mérite plus d’étre vécue.

V.

Au petit enfant qui apprend a marcher, & parler, la moindre
action demande un effort, un acte de volonté expresse; le moindre
geste lui est codtieuz, pénible, parce que les tendances, les dé-
sirs de ses nerfs et de ses muscles différents se contrarient au lien
de s’associer. Mais, & mesure que ses nerfs et ses muscles se soli-
darisent, ce qui était volontaire chez lui devient habituel. Or,
cette chute graduelle, infiniment salutaire, de la volonté dans 'ha~
bitude, cette transformation de l'activité combattue et consciente
en activité secondée et machinale, correspond parfaitement, dans
le monde social, au passage continu de la production difficile,
éparse et laborieuse, a la production aisée, organisée et presque
agréable, du prix & la gratuité. — Mais nous savons aussi qu'd
peine devenu habituel, un acte, naguére volontaire, tel que la
prononciation des mots, la lecture des lettres ou des notes de mu-
sique , I'équitation, etc., cesse d’étre un but et n’est plus qu'un
simple moyen au service d'un but ultérieur, d’un effort nouveau
qui consiste lui-méme en un conflit génant de tendances internes.
Il en est de méme socialement : les associations, ces sortes d’ha-
bitudes sociales, qui ont été précédées de concurrences indus-
trielles, sortes d’efforts sociaux, d’ou elles sont sorties, semblent
n’avoir d’autre utilité que de servir d'instrument d’action en vue
de soutenir quelque concurrence gigantesque d’un nouveau genre,
politique ou nationale, électorale ou guerriére; et, en un sens
plus général, la richesse devenue presque gratuite ou facile &
acquérir, n’est plus poursuivie pour elle-méme, mais n’est consi-
dérée que comme un moyen de produire quelque autre richesse
encore mal aisée et cotiteuse, — Je le demande, ou serait I'avan-
tage ¢'il n'y avait pas de fin concevable & cette résurrection de la
lutte et de 'effort, toujours supprimés et toujours renaissants? Un
grand amour méme , aprés tout, n’est qu'une grande peine, « une
grande vanité et un tourment d’esprit » :n’y a-t-il pas d’autre
port moins orageux pour la société?

On peut croire que, pour l'humanité comme pour I’homme,
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I'age des passions fortes n’a qu'un temps, et que ce temps a fui.
On peut ne pas trop le regretter. La téléologie sociale y perdra
sans doute, mais la logique sociale y gagnera et cela vaudra
mieux, si 'impossibilité de se passionner désormais rend plus
manifeste la nécessité de se rassurer, de s’éclairer, je n’ose
dire de s’illusionner encore et de plus belle. L'inutilité démontrée
de vouloir davanlage ne pourra que redoubler ['avantage de
croire et de connaitre.

C’est surtout par son coté-croyance que la richesse aspire a se
faire regarder et qu’elle coniinuera & se développer quand son
coté-désir palira. Et déja le mouvement est visible. Pourquoi la soif
de I'or grandit-elle toujours dans nos sociétés de plus en plus déta-
chées des dogmes religieux? Parce qu’il y a dans I'indétermina-
tion méme du contenu mystérieux de jouissances que promet la
monnaie quelque chose de comparable a 'infinité des espoirs mys-
tiques. La foi a ’or n’est point d’ailleurs la moins trompeuse des
croyances. Mais la sécurité justifiéc ou décevante qu’elle fait luire
est une force vraie. Toutefois, cette fol quimplique la monnaie
comme toute richesse, est une foi bornée et assujettie, subordon-
née au désir, puisqu’elle a pour objet la possibilité de sa satisfac-
tion future. La foi que suppose un droit ou un honneur est déja
plus libre : elle a pour objet la possibilité de jugements d’autrui,
de croyances aussi, mais de croyances restreintes a certains objets
d’une importance toute subjective : votre mérite personnel, I'ap-
probation que comportent vos actions dans les limites de ce qu’on
appelle votre droit. La foi ne s’émancipe véritablement que par la
culture scientifique. La foi en un théoréme a pour objet la possibi-
lité de toutes les certitudes objectives que son application a fait
ou fera naitre dans mon esprit ou celui des autres hommes,

Avoir de l'argent, c’est 8tre certain d’étre servi & 'occasion par
autrui, de trouver les gens conformes & vos désirs. Avoir de la
considération, jointe & la fierté légilime qu’elle donne, c’est &tre
certain d'étre bien jugé & I'occasion par autrui, de trouver les gens
conformes, au moins en partie, a votre jugement sur vous-méme.
Le paiement en honneur, en respect, en déférence, c’est le paie-
ment en opinion et non en service. Mais, bien qu’il pése infiniment
moins que autre aux finances d’un Etat, ce n’est pas & dire qu'’il
soit plus inépuisable. Le respect une fois tari est la plus irretrou-
vable des fontaines. Il semble que les sociétés aient le sentiment
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de cette vérité, a en juger par la vitalité des institutions honori-
fiques. De toutes les créations du premier Empire, la seule qui
N’ait jamais été sérieusement aitaquée, cest la plus contraire, en
apparence au moins, a notre égalitarisme : la Légion d'Honneur.
Que nous reste-t-il de 'ancien régime? L'Académie francaise. —I1
est vrai, lorsque la source de I’honneur propre aux temps de cou-
tume dominante, donne des signes d’amoindrissement aux dges de
mode, par suite du nivellement et du dénigrement démocratique,
on voit par Veffet des mémes causes, mulliplication des rapports et
progrés de Vassimilation, grossir et déborder de toutes parts les
sources de la célébrité et de la notoriété. S'il y a moins d’honneur,
donc, & distribuer, il y a immensément plus de gloire ou de glo-
riole & répartir entre tous les ambitienx qui se disputent cette
monnaie neuve, plus noble que or aprés tout. Mais I'abondance
de ce minerai spirituel beaucoup trop prompt a l'usure et & la
rouille, ne peut, sous tous les rapports, compenser la raréfaction
du métal ancien, plus inaltérable & coup str et plus résistant. Un
grand nombre de services sociaux et des plus essentiels, & com-
mencer par le service de la maternité, de la paternité, de I’éduca-
tion des enfants, ne sauraient étre rémunérés qu'en respect; et
dans une société stable, la plupart des fonetions doivent étre
recherchées en majeure partie pour I'honneur quiy est altaché.
Les Ftats les plus industriels ne font pas exception. Voyez I’Angle-
terre : combien de fonctions sans parler de la pairie et du man-
dat législatif, y sont purement honorifiques! Prenez un Anglais
quelconque, pére de famille : si vous ne songez qu'a ses relations
avec les aulres peuples, avec ses clients étrangers sur le grand
marché du monde, vous le dites plongé dans l'unique préoccupa-
tion du doit et de I'avoir; mais pensez & ses relations avec les
autres Anglais, c’est-d-dire avec ses nombreux enfants d’abord,
pour lesquels il fait tant de dépenses sans le moindre espoir de
remboursement, avec ses pauvres ensuite, avec les innombrables
malheureux secourus par les sociétés de bienfaisance dont il fait
partie, vous reconnaitrez qu’il se déposséde de ses biens plus sou-
vent par donation et générosité que par vente et spéculation. Le
paiement en argent, je le répéte, n’est donc que l'une des formes,
et non la plus fréquente ni la meilleure, de la rémunération. Le
pére est assez dédommagé de ses sacrifices par la reconnaissance
respectueuse de ses enfants, comme le vrai savant ou le vrai ma-
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gistrat est assez récompensé de ses travaux par I'estime de ses
concitoyens. Mais il leur faut ce dédommagement. Si donc {(comme
il arrive aux 4ges ol Pimitation admirative des contemporains
I'emporte sur celle des aieux), I'irrévérence filiale fait des progrés
sensibles, la population, toules choses égales d’ailleurs, tendra &
décliner, ce qui n’est pas le moins important coté ni le moins ina-~
percu de cette question statistique. Le mal sera plus grand d’ail-
leurs que nel'indiqueront les chiffres; car une société vit de dévoi-
ment, le dévotiment comme toute autre force a besoin d’exercice
pour se développer, et la grande école d’abnégation, 1’apprentis-
sage journalier du sacrifice dans un Etat, c’est une nombreuse
famille & diriger. 11 n’y a rien de tel pour ouvrir largement le
ceeur, et, une fois ouvert sur les enfants, il lui en colite moins de
se répandre ailleurs. Quand le cceur se resserre au foyer méme,
comment serait-il déployé au dehors? L’on peut constater que les
pays de paternité copieuse sont aussi les pays de philanthropie
exubérante et de patriotisme fervent.

En tant que propriétaires de vignobles ou de terres a blé, le pére,
le savant, le magistrat dont j’ai parlé, exigent de ceux & qui ils
livrent leur vin ou leur blé autre chose que de la considération, je
le sais. Mais cette qualité de propriétaire est-elle le coté dominant
de leur personne, au point de vue social? Assurément non. Il
serait, certes, d désirer, que tout pit se payer en sympathie et en
égards; et c’est a cet idéal, non & l'idéal opposé qu’il faut tendre.

Le point de vue économique est donc exclusif et insuffisant; il
demande & étre complété par le point de vue éthique ou esthétique
auquel nous venons de nous placer. Ajoutons : par le point de vue
juridique, qui s’en distingue & peine. Qu’est-ce qu’un droit, et
qu'est-ce qui fait qu'un droit, méme violé, méme dépourvu de
sanction et de force, n’est pas un flatus vocis? Une richesse est un
pouvoir sur les actions, sur les désirs d’antrui, alors méme que les
actions d’autrui ne seraient pas d’accord avec ses jugements d’ap-
probation ou de bldme. Une richesse est une assurance de jouis-
sance légitime ou non; un droit est une assurance d’approbation
efficace ou non. Siles croyances n’étaient pas dans une large me-
sure indépendantes des désirs, si les convictions du public, avouées
ou inavouées, n’étaient pas souvent contraires & ses intéréts, si
Pon pouvait croire toujours comme on désirerait croire , cette dis-
tinction du droit etde la force, du droit et de la richesse, n'existe-
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rait pas, ne se concevrait pas. La est son origine et sa raison d’étre.
Et, comme la croyance est supérieure au désir, comme l'intelli-
gence est supérieure 4 la volonté et continue a se fortifier long-
temps encore aprés que la volonté est entrée en déclin, comme au
surplus la connaissance, l’expérience, la science est le terme de
Vaction, le gain final et supréme de la vie, il importe d’attacher
plus d’importance & l'opinion qu’au fait, au droit et & ’honneur qu’a
la force et & l'argent, d’apprécier surtout 'enrichissement pour
I'élévation aux nouveaux droits et aux nouvelles dignités qu’il
procure, non l'accession aux dignités et la conquéte des droits
pour lenrichissement qu’elles facilitent.

Grace au point de vue juridique, les questions téléologiques se
traduisent en problémes logiques, les disputes en discussions, et
les conciliations d'intéréts se raménent a des déductions de prin-
cipes. Les utilités se transforment en vérités. La clarté y gagne et
aussi la profondeur. Le jurisconsulte poursuit un maximum de
sécurité et d’équité, c’est-d-dire un ordre qui satisferait la raison et
qui impliquerait sinon le maximum de richesse révée par ’écono-
miste, au moins le maximum de bonheur congu par le moraliste.

Tout cela n’est rien, cependant, comparé a cette pleine émanci-
pation de la logique sociale, dégagée de toute téléologie, qui
s’opére par I’épanouissement théorique d'une société, soit imbue
de dogmes, soit nourrie de sciences qui dogmatisent & leur tour.
Bien plus que la reproduction et la distribution des richesses,
méme envisagées par leur aspect rassurant, honorable et légitime,
ce qui préoccupera l'avenir, ce sera la reproduction la plus vaste
et la meilleure répartition des lumiéres, jentends des hautes,
réservées aujourd’hui & une élite, qui demain sera légion. Aprés
cette course effrénée a la fortune, la poursuite de la vérité, espé-
rons-le, aura son tour, elle s'imposera. Car, longtemps aprés qu’il
n'apparaitra plus dans les airs de nouvelle colonne de feu, de
nouvel idéal majeur propre a fasciner les volontés, il se découvrira
dans le ciel des esprits, par le perfectionnement du télescope
mental, de nouvelles étoiles polaires, propres & orienter les intelli-
gences.

Sera-ce tout? Non. Le monde byzantin a fini par I’absorption de
la t8léologie dans la logique sociale, de Putilité dans la vérité
sociale, sous la forme religieuse; et, quoique trés supérieur 4 son
renom et méme & son destin, il est loin d’avoir comblé les veeux
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de I'histoire. C'est que la logique comme la téléologie, la raison
comme la finalité, soit sociales d’ailleurs, soit individuelles, sont
subordonnées a quelque chose qu’elles semblent combattre et quen
fait elles secondent, a quelque chose qui n’est ni croyance ni désir
mais que toute croyance et tout désir suppose et que tout exercice
du jugement et de la volonté raffine, déploie, diversifie, — & I'él¢-
ment sensitif pur, & la nuance unique et fuyante, appelée impres-
sion intime ou couleur historique, qui éclot, comme la plus inutile
des fleurs, du milieu des utilités et des principes en gestation la-
borieuse, et qui n’en est pas moins leur derniére explication. Si
I'Univers, en effet, est fait de répétitions et de similitudes, & quoi
hon ses monotonies et ses harmonies, si ce n’est & ce luxe inépui-
sable de différences qui éclatent partout et toujours et sans lesquelles
sa régularité stérile ne serait qu'un sénile ressassement? Le jeu
monotone de la génération, sans les variations individuelles des
&tres vivants; le jeu monotone de 'ondulation aérienne ou éthérée,
moléculaire ou stellaire, sans les diversités de tout genre, météoro-
logiques, astronomiques, géographiques, chimiques; le jeu mono-
tone de l'imitation, dans la civilisation méme la plus noble et la
plus rationnelle, sans les originalités arlistiques, sans les nouveautés
historiques de chaque heurs et de chaque lieu; que vaudrait tout
cela? Mes organes, mes fonctions, mon type spécifique tiré &
milliards d’exemplaires avant moi, sont pour moi, pour mon
apparition , et non moi pour leur incarnation; et de méme, mon
gouvernement, mes lois, ma civilisation, sont choses que je m’ap-
proprie comme é&tre social pour déployer socialement mon indivi-
dualité native, unique, sui generis, et qui n'ont pas le droit de
m’assujettic au deld du point ou elles cessent de me servir ainsi.
D’oui une raison de penser que, malgré le déluge socialiste qui se
prépare, le libéralisme individualiste ne saurait périr et renaltra
finalement sous des formes plus hautes. Les quantités sont pour la
qualité; ’harmonie est pour la différence; I'éternel est pour I'ins-
fantané; et non vice versd. La réalité, c’est ce qui n’est qu'une fois
et qu'un instant. Voila pourquoi I'art, disons-le enfin, a, du moins
par sa floraison finale, une place tout a fait & part dans la vie des
sociétés.
TARDE.



